
Финансовая бизнес модель

Изучите усредненные показатели прибыли и 
расходов по каждому товарному направлению 

A-Store.su
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Франшиза магазина техники Apple



Смартфоны

Наценка 3500-7000р (средняя 4500р)

Примерно 75% клиентов покупают аксессуары на 1500р

Обязательная покупка кредитниками аксессуаров на 5000р


Кол-во кредитных продаж примерно 35%

Доставка из Москвы и реклама телефонов 1800р/шт

Себестоимость аксессуаров примерно 25% от розницы


Примерный доход на 1 продажу:

(4500 - 1800)р + (1500х0.75х0.65х0.75)р + (5000х0.75х0.35))р = 

= 2700р + 548р + 1312р = 4560р
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Доход в мес на 15, 30, 45 и 60 продаж:


15 шт х 4560р = 68 400р

30 шт х 4560р = 136 800р

45 шт х 4560р = 205 200р

60 шт х 4560р = 273 600р


Стоит учитывать, что это примерный 
подсчет прибыльности, потому что в 
реальной работе бывают случаи, когда 
один клиент берет 5 телефонов с чистой 
прибылью 40 тыс, а также бывают 
сделки, где ты зарабатываешь по 500р.



Аксессуары

Торговая точка

При товарном остатке 100-150 тыс

Дневная выручка 4000-10 000р

Себестоимость товара примерно 25%

ЗП продавца 1500 р/смена

Аренда + КУ + расходы 1500 р/день


Итого чистая прибыль:

(4000+10000)/2р х 0.75 - (1500+1500)р = 2250р/день

2250 х 30 дней = 67 500 р/мес
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Маркетплейсы

При товарном остатке 100-150 тыс

Дневная выручка 3000-5 000р

Себестоимость товара примерно 25%

Комиссия + доставка МП примерно 22%

Налог, логистика и фулфилмент примерно 10%


Итого чистая прибыль:

(3000+5000)/2р х (1-0.25-0.22-0.1)= 1720 р/день

1720 х 30 дней = 51 600 р/мес



Копии AirPods и Watch
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Название Опт Розница Маржа

AirPods 2 дешевые 520 1200 680

AirPods 2 средние 580 1600 1020

AirPods 2 премиум 800 2000 1200

AirPods Pro дешевые 650 1600 950

AirPods Pro средние 950 3000 2050

AirPods Pro премиум 1250 3500 2250

AirPods 3 дешевые 470 1200 730

AirPods 3 средние 680 2000 1320

AirPods 3 премиум 920 3000 2080

Watch (X7 Pro) 1250 2800 1550

Watch (X7 Pro Max) 1520 3500 1980

Средняя маржа 1437 руб

При товарном остатке 40 000р.

- С Авито при раскрученном 
аккаунте продается в среднем 
20-30 шт/мес

- С торговой точки продается 
около 10-15 шт/мес

- Затраты на доставку и рекламу 
3000р


Итого чистыми:

((20+30)/2 + (10+15)/2) х 1437р - 3000р 

= 50 887 р/мес 



Выкуп Б/У техники

Что мы выкупаем?

• iPhone XS/XS Max и все что новее

• MacBook Air/Pro 13 новее 13 года

• AirPods все / Watch 6-7 серию

• Sony PS4 Slim и Pro 

• Топ Андроиды за 15-30 тыс

• Видеокарты Nvidia RTX

• Мониторы от 144 гц


Для выкупа зазор маржи должен 
быть от 3000р и хорошее состояние 
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При бюджете для выкупа 200 тыс.

В среднем в месяц выкупается и продается 10-20 
позиций с маржей  3000-8000р (средняя 4000р).


Часть выкупов производится с объявлений Авито 
и часть у наших клиентов.


Расходы на логистику и рекламу в среднем 5000р.


Итого чистая прибыль:

(10+20)/2шт) х 4000р - 5000р = 55 000р



Инструменты
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Название Опт Розница Маржа

Шуруповёрт 12в 1916 3499 1583

Шуруповёрт 18в 2506 4999 2493

Шуруповёрт 36в 3537 6999 3462

УШМ 125мм сетевая 1927 3499 1572

УШМ 125мм АКБ 4864 7799 2935

Перфоратор 2-28 3790 6499 2709

Гайковерт АКБ 3906 7999 4093

Набор 3 в 1 10737 17999 7262

Набор 150 предметов 4400 6999 2599

Циркулярка 2948 5799 2851

Игровое кресло 5790 11499 5709

Средняя маржа 3388

При товарном остатке 150 000р.

- С Авито при раскрученном 
аккаунте продается в среднем 
20-30 шт/мес

- Затраты на доставку и рекламу 
7000р/мес


Итого чистыми:

((20+30)/2 х 3388р - 7000р 

= 77 700 р/мес 


